ÖZEL ETSY ÜRÜN FİKRİ
iÇİNDEKİLER :
Print on demand nedir?
Print on demand artılar eksiler?
Print on demand platformlarına yakından bakış?
Tasarım konusu?
Yeni başlayanlar için ipuçları?

PRINT ON DEMAND NEDİR?

[bookmark: _GoBack]Print on demand baştan uca yapılandırılmış hazır bir iş modeline verilen isimdir. Bu iş modelinde halihazırdaki tedarikçilerle çalışarak kendi tasarımlarınızı kendi markanız adı altında ürettirebilirsiniz. Üretilen bu tasarımları kendi siteniz veya Amazon, Etsy gibi çeşitli pazaryerleri aracılığı ile satabilirsiniz. Üstelik bu sistemde ürünün hazırlanması, kargolanması gibi diğer işlemlerde tedarikçi tarafından yapılır. Bu sistemin diğer bir avantajı ise herhangi bir stok ve sermaye maliyetinin olmamasıdır. Sipariş gelene kadar kimseye herhangi bir ödeme yapamazsınız. Sipariş geldiğinde ise gerekli ödemeyi tedarikçiye yapar ve aradaki farkı kar olarak cebinize koyarsınız. Print on demand aslında dropshipping modeline dayanan bir sistemdir. Dropshipping sisteminde ürün üretimi ve operasyonu 3.parti kişilerce yapılır. Siz sadece pazarlamaya odaklanabilir ve işlerinizi büyütebilirsiniz. Bu model aynı zamanda dropshipping modelinin pazaryerleri tarafından en hoş ve kabul edilebilir karşılanan modelidir. Online bir işe atılmak için güzel bir başlangıç noktası olan print on demand sistemini biraz daha yakından inceleyelim. İşte print on demand ile yapabileceğiniz 4 ana nokta:

1)Yeni bir ürünü kolayca test etmek
Kendi üretim kapasiteniz olsa bile risksiz bir şekilde pazarı test etmek amaçlı print on demand sistemini kullanabilirsiniz.

2)Kitlenizi satışa çevirmek
Eğer bir blogger, youtuber veya sosyal medya influencer olarak çalışmalarda bulunuyorsanız, hali hazırda var olan kitlenizi potansiyel müşterileriniz yapabilirsiniz. Konunuz ile alakalı çeşitli tasarımlar yapıp herhangi bir operasyon maliyeti olmadan bunları kolayca satabilir diğer taraftan da normal işlerinize devam edebilirsiniz.

3)Trendleri yakalamak
Print on demand sisteminin hızlı ve kolay hazırlanabilir yapısı sayesinde, popüler ve gündemde olan trend konuları kolayca yakalayabilirsiniz. Örneğin bir bilgisayar oyun lansmanından kısa bir süre önce oyunla ilgili tasarım ürünlerinizi kolayca müşteriyle buluşturursunuz ve yeni çıkacak veya çıkmış olan sizin doğal reklamınız olmuş olur.

4)Ürün Çeşitliliği
T-Shirtler, defterler, ayakkabılar, terlikler,çantalar, telefon kılıfları, kupalar, çantalar, etiketler, tablolar ve daha bir sürü ürünü aynı anda kolayca satışa sokabilirsiniz. Normalde bu çeşitlilikte ürün operasyonunu yürütmeniz imkansızken, print on demand sayesinde her kesime hitap eden çok çeşitli ürün yelpazesinden bir mağaza oluşturabilirsiniz.

PRINT ON DEMAND - ARTILAR & EKSİLER

Tabiki her iş modelinin bazı avantajları ve dezavantajları vardır. Bir işe başlamadan önce mutlaka bunları bilerek hareket etmekte ve işimizi modellemekte fayda vardır.



ARTILAR

a)Ürünü hızlıca piyasaya sürülmesi : Tasarımınız olduğu müddetçe, birkaç dakika içinde ürünü satışa açmanız mümkündür. Trendleri kolayca yakalayabilir, özel günlere(sevgililer günü,anneler günü) özel hediye ürünlere yönelebilirsiniz.
b)Operasyon maliyetinin olmaması : Tasarımınız hazırsa stok, kargo, sermaye gibi maliyetlerinizi sıfırlayarak yola devam edebilirsiniz. Sipariş gelmeden herhangi bir ücret ödemenize gerek yoktur.
c)Az yatırım ile az riskli olması : Bu sistemde dilediğiniz sayıda ürün test edebilir, ürünleri kaldırabilir sürekli yenilerini koyabilirsiniz. Platformlar ürün denemek için sizden ücret talep etmez. Bu tip bir esneklik iş hayatında zor bulunan bir modeldir.

EKSİLER

a)Düşük kar oranları : Ürünler toplu değilde tek tek tedarikçiden alındığı için maliyetler normalden yüksek ve kar olanları daha düşük olur.
b)Shipping kısmını kontrol edememe: Kargo bedelleri üzerinde veya kargo türleri üzerinde herhangi bir kontrolünüz olmaz. Örneğin ürünleri özel bir hediye paketinde yollamak isterseniz bu sistemde mümkün değildir.
c)Her print on demand platformunun farklı ürünler sunması : Örneğin bir kupa satacaksanız platformlardaki hazır kupalar dışında bir alternatife yönelemezsiniz. Örneğin 11 oz veya 15 oz değilde 17 oz kupa satmak isterseniz bu mümkün değildir

PLATFORMLARA YAKINDAN BAKIŞ

Çoğu Print on demand servisi aynı gibi durmasına rağmen aralarında belirli farklar bulunur. Örneğin bazıları Avrupa merkezli iken, bazıları Amerika merkezli işler yaparlar ki örneğin ürün pazarınız neresiyse oraya yakın bir tedarikçi seçmek her zaman sizin faydanıza olacaktır.
Bunun yanında tedarik süreleri de önemli bir detaydır. Ucuz olmasına rağmen 21 gün gibi bir sürede tedarik edilen bir ürün müşteri açısından ve dolayısı ile sizin için sorun anlamına gelir. Bu nedenle platformları tek tek incelemek ve tanımakta fayda vardır. Aşağıda 4 örnek print on demand platformu anlatılmıştır. Sizde inceleyerek kendinize en uygun olanı seçebilir ya da aynı anda birden fazla tedarikçi ile çalışabilirsiniz.

1)Printful
Bu platform print on demand seçenekleri arasında oldukça popülerdir. Bunun sebebi ise ürün yüklemesinin çok kolay olması ve içerideki ürün çeşitliliğin bir hayli fazla olmasıdır. Giysi baskısı üzerinde uzmanlaşan bu platformda giysi üzerine çeşitli baskı teknikleri uygulanır.


a) Giysiye direk baskı
Bu seçenekte giysinin belirli bir alanı kullanılır ve baskı direkt olarak giysi üzerine mürekkeple yapılır. Tshirt gibi ürünler için idealdir
b) Tüm giysiye baskı
Bu sistem daha maliyetli olmasına karşın, daha premium ürünler üretilebilir. Hem dikiş hem baskı yöntemi kullanılan bu modelde, ürünün diledğiniz yerine baskı yapılabilir.
c) İşleme baskı
En karmaşık baskı tekniğidir. Baskı dikiş tekniğiyle kabartma olarak yapıldığı için 3 boyutlu bir görüntü oluşturur. Şapka gibi daha küçük alanlarda daha basit tasarımlar için kullanılabilir, örneğin şapka önüne bir harf basımı gibi.

2)Lulu Express
Bu platform daha çok kişisel yayıncılığa odaklanmış bir platform olarak göze çarpar. Kitabınızın veya defterinizin boyutunu veya baskı kalitesini seçebilir bunun yanında yüksek adetli alarak daha karlı hale gelmesini sağlayabilirsiniz. Aynı zamanda ebook ya da kitap yayınız için hazır şablonlar sunan bu platformda bir editör gibi çalışabilirsiniz

3)Gooten
Burada da Printful’da olduğu gibi hayvan yataklarından masaüstü takvimlere kadar onlarca seçenek bulabilirsiniz. Gooten tek bir matbaa yerine dünyadan çeşitli matbaalar ile çalıştığı için hangi ürünün hangi kalitede çıkabileceğini kestirmek biraz zordur. Fakat baskı yerleri çok yaygın olduğu için daha uygun ürün ve kargo fiyatları ile sizi memnun edecektir.

4)Printify
Başka yerde bulamayacağınız tarzda farklı ürünleri bu platform üzerinden temin edebilirsiniz. 200 den fazla ürünün bulunduğu bu platformda bir üyelik modeli de bulunur. Aylık 29 dolar öderseniz tüm ürünlerde %20 bir indirim şansına sahip olursunuz. Eğer alışılmışın dışında ürünler denemek istiyorsanız Printify doğru adres olarak görülür.

TASARIM KONUSU

Print on demand ürünlerde zaten ürün kalitesi genel olarak ortalamın üstündedir. Sizi diğer satıcılardan ayıran en temel fark ise doğru tasarımları yakalayabilmektir. Elbette tasarım konusunda dışarıdan yardım alabilirsiniz. Fakat yinede tasarımın her aşamasında karar verici olarak siz bulunmalısınız. Tasarım sürecinde bilmeniz gereken birkaç temel noktadan bahsetmek gerekirse. İlk olarak bilmeniz gereken DPI dır. DPI dijital pixel per inch yani cm başına düşen pixel sayısı olarak ifade edilir. Ürünler baskıya girdiğinde görüntü kalitesi kötü tasarımlar üründe kötü görüntüye ve pixellenmeye yol açar. Bunun önüne geçmek için DPI ayarını bilmekte ve araştırmakta fayda vardır. Tasarımlarınızı mümkün olduğunca büyük boyutlarda yapmaya çalışın. Büyük boyutlu bir görsel küçültülebilir fakat küçük boyutlu bir görseli büyütmek mümkün değildir. Bunun yanında tasarımınızı oluşturmadan önce hangi platformu kullanıyorsanız her bir ürün için istediği boyutları tespit edip ona göre tasarımları oluşturmakta fayda vardır.

Eper dışarıdan tasarım alacaksanız behance.com, 99designs.com gibi sitelerden tasarımcılara ulaşabilirsiniz. Dışarıdan bir tasarımcıyla çalışacaksanız doğru veriler elde etmek için onlara şu konularda net bilgi vermelisiniz:

a) Hedef kitleniz kimdir?
b) Tam olarak istediğiniz konsept nedir?
c) Referans alınabilecek tasarımlar mevcut mudur?

Bu 3 noktayı belirlerken de sosyal medyanın gücünden yararlanabilirsiniz. Her sosyal medya kullanıcısı potansiyel bir müşteri olduğu için, tasarımınızı buralarda paylaşabilir ve geri dönüşlere göre karar verebilirsiniz.

YENI BAŞLAYANLAR İÇİN İPUÇLARI

1) Örnek Sipariş Ver
Tasarladığınız ürünlerin türüne değişmekle birlikte, her tasarım ürün üzerinde ekranda göründüğünden farklı görünebilir. Ya da ürün kalitesi ile ilgili sorunlar oluşabilir. Örneğin bir kupanın kalitesi çok fazla değişmezken bir giysi için elimize almadan kaliteyi kestirmek oldukça zordur. Bu nedenle mutlaka örnek siparişler oluşturun. Hatta Printful gibi bazı siteler örnek siparişler için tek sefere mahsus indirim kodlar tanımlanabilmektedir. Bunun yanında aldığınız örneği fotoğraflayıp ve daha detaylı şekilde sosyal medyasnızda reklam görseli olarak kullanabilirsiniz.

2)Shipping konusunda dikkatli ol
Burada iki temel noktaya dikkat etmeniz gerekir. İlki Shipping maliyetleri çok yüksek olmaması, ikincisi shipping sürelerinin çok uzun olmaması. Bu konuda stratejik düşünebilirsiniz. Örneğin Etsy platformunda insanlar shipping konusunda daha sabırlıyken, Amazonda platform yapısı gereği aynı sabır gösterilmez, O halde uzun shipping tarihi olan ürünü Etsy pazaryerine koymak daha mantıklı olacaktır.
Bunun yanında eğer shipping cüretini maliyete yedirebiliyorsanız bu müşteri sayınızı pozitif yansıyacaktır. Müşteriler her zaman ücretsiz kargo olan seçenekleri tercih etme eğilimindedir. Eğer bu sistemi tek bir üründe yapamıyorsanız;iki ürün alana ücretsiz kargo ya da 30 dolarlık sipariş verene ücretsiz kargo gibi çeşitli kampanyalar yapabilirsiniz. Üstelik print on demand konusunda shipping sürelerini kısaltamadığımızı söylemiştik. Eğer ürün ücretsiz kargo olursa insanların uzun shipping sürelerine karşı daha toleranslı olduğu gözlemlenmiştir.



3) Mockuplar üzerinde çalışın
Mock up özetle bir modelleme biçimdir. Dijital ürününüzün farklı modeller veya ürünler üzerindeki görüntüsünü yine dijital yolla elde etmenizi sağlar. Kısaca mockup için ürünün bir dijital önizlemesi diyebiliriz. Sizde ürünlerinizle çalışırken, her ürünü üretip elinizde tutma şansınız olmadığı için mutlaka mockuplara başvurun. Bunu bazı print on demand platformları sizin için yapsada, o aşamaya gelmeden de kendiniz çeşitli mockup araçlarıyla çalışabilirsiniz.

4)Niche bir pazara odaklanın
Pazarlama yöntemlerinden en önemlisi, hedef kitlenizi doğru seçmek ve o yönde çalışmalar yapmaktır. Hedef kitlenizi net olarak belirleyin, örneğin evcil hayvan sahipleri hedef kitleniz olsun. Bu sayede hem reklam yapmanız kolaylaşacak hem insanların satın alma potansiyelleri artacak hem de geniş tasarım dünyasında sınırlarınızı çizmiş olacaksınız. Sınırları olan bir iş modeli daha rahat odaklanmanızı ve işleriniz daha kolay büyütmeniz sağlar.

SONUÇ

Tasarla, test et, sat ve büyüt print on demand kısaca bu 4 kelime ile tanımlanabilir.
Print on demand üzerinden başarı elde ettikçe burada oluşan verilerle kar marjını yükseltmek için kendi iş modelleminizi yapabilir ve aracıları da ortadan kaldırmış olursunuz.

